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ڭ  Remise d’un support écrit
ڭ  GHS s’engage à vous faire travailler  
sur des cas pratiques et répondre  
à des questions concrètes 
ڭ  Évaluation par QCM
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AVEZ VOUS BESOIN DE CETTE FORMATION ?
 P ǅo΃s ɩtes en cʔǸͅʊe ɒ΃ ˰ontǸʊe ɒժ΃ne ̻ͅoɒ΃ction et vo΃s so΃ʔǸiteύ տ ǸnǸ˓ζseͅ ˓es ʅǸcte΃ͅs 

ɒe ͅé΃ssite ɒժ΃ne ̻ͅoɒ΃ction ɒe s̻ectǸc˓e ւ cͅéeͅ ɒes ̻ǸͅtenǸͅiǸts Ǹ΃to΃ͅ ɒe ˓Ǹ ̻ͅoɒ΃ction et ˓es 
encǸɒͅeͅ ̻Ǹͅ ɒes contͅǸts eʅʅicǸces ւ sǸvoiͅ concevoiͅ ΃n ͅétͅo̻˓Ǹnninʊ coʔéͅentռ

PRODUIRE UN SPECTACLE : 
DU BUDGET AUX CONTRATS 

OBJECTIFS
 P žé΃ssiͅ ses ȿ΃ɒʊets ɒe ̻ͅoɒ΃ction et 

ɒժeα̻˓oitǸtion se˓on ˓es contͅǸintes eαtéͅie΃ͅes
 P ConnǸʱtͅe ˓es ɒiʅʅéͅents contͅǸts ɒ΃ s̻ectǸc˓e
 P _vǸ˓΃eͅ ˓e co΋t ɒժ΃ne ͅe̻ͅésentǸtion et ɒéʅiniͅ 

˓e ̻ͅiα ɒe cession

PRÉREQUIS
 P aucun

MÉTHODES PÉDAGOGIQUES
 P Ęes ɒe΃α ˃o΃ͅnées ̻ͅennent ˓Ǹ ʅoͅ˰e ɒe 

cǸs ̻ͅǸtí΃esջ ̻o΃ͅ ɩtͅe en ˰es΃ͅe ɒe ʊéͅeͅ 
˓ժense˰ȿ˓e ɒes Ǹs̻ects ʅinǸncieͅs et ˃΃ͅiɒí΃es 
ɒժ΃ne ̻ͅoɒ΃ctionռ

PUBLIC
 P ƙo΃s ˓es ̻ͅoʅessionne˓s en cʔǸͅʊe ɒ΃ 

˰ontǸʊe ɒe ̻ͅoɒ΃ction Ǹ΃ sein ɒe co˰̻Ǹʊnies 
o΃ ɒe stͅ΃ct΃ͅes Ǹͅtistí΃es ɒe s̻ectǸc˓e vivǸntռ

PLAN DE FORMATION

Identifier les facteurs de réussites et 
d’échecs d’un projet artistique

 P Co˰̻ͅenɒͅe ˓es s̻éciʅicités ɒ΃ ̻ͅo˃et 
Ǹͅtistí΃e et ɒe ˓ժécono˰ie ɒ΃ secte΃ͅ c΃˓t΃ͅe˓

 P ConnǸʱtͅe ˓es é˓é˰ents ˃΃ͅiɒí΃es ɒe ˓Ǹ 
stͅ΃ct΃ͅe ̻oͅte΃se ɒe ˓Ǹ ̻ͅoɒ΃ction

 P Concevoiͅ ΃n ͅétͅo̻˓Ǹnninʊ et ̻ͅé̻Ǹͅeͅ ˓es 
̻ʔǸses ɒ΃ ̻ͅo˃et

 P žecͅ΃teͅ et Ǹni˰eͅ ˓ժé́΃i̻e Ǹ΃to΃ͅ ɒ΃ ̻ͅo˃et

Le montage financier de la production
 P CǸ˓c΃˓eͅ ˓es co΋ts ɒe ͅésiɒenceջ ɒe cͅéǸtion 

et ɒe ̻ͅe˰iɧͅe eα̻˓oitǸtion
 P _vǸ˓΃eͅ ˓Ǹ ˰Ǹsse sǸ˓ǸͅiǸ˓e
 P  I˰̻΃teͅ ˓Ǹ ́΃oteՑ̻Ǹͅt ɒes ʅͅǸis ɒe 

fonctionnement
 P �oͅ˰Ǹ˓iseͅ ˓e ȿ΃ɒʊet ̻o΃ͅ ˓Ǹ ͅecʔeͅcʔe ɒe 

partenaires
 P Pͅévoiͅ ˓e ̻˓Ǹn A o΃ ˓e ȿ΃ɒʊet ̻˓Ǹncʔeͅ

La contractualisation des partenariats
 P že̻éͅeͅ ˓es en˃e΃α ɒe cʔǸ́΃e ̻ǸͅtenǸiͅe
 P ģǸʱtͅiseͅ ˓es ɒiʅʅéͅents contͅǸts ɒ΃ s̻ectǸc˓e 

տ co̻ͅoɒ΃ctionջ cessionջ coͅéǸ˓isǸtionս
 P Négocier les clauses pour anticiper les 

ɒiʅʅic΃˓tés
 P ģǸʱtͅiseͅ ˓es ́΃estions ˃΃ͅiɒí΃es et ʅiscǸ˓es 

ɒes contͅǸts 

le prix de vente du spectacle
 P CǸ˓c΃˓eͅ ˓e co΋t ̻˓ǸteǸ΃
 P Téteͅ˰ineͅ ˓ժǸ˰oͅtisse˰ent ɒe cͅéǸtion
 P Pͅenɒͅe en co˰̻te ˓ժenviͅonne˰entջ ˓Ǹ 

notoriété et la concurrence
 P I˰Ǹʊineͅ ˓Ǹ to΃ͅnée et ˓es ʅͅǸis Ǹnneαes

Cas pratiques
 P AnǸ˓ζse ɒes ʅǸcte΃ͅs ɒe ͅé΃ssites et 

ɒժécʔecs ɒe votͅe ̻ͅo˃et
 P  žéǸ˓isǸtion ɒժ΃n ȿ΃ɒʊet ɒe ̻ͅoɒ΃ction se˓on 

plusieurs scénarios
 P žéɒǸction ɒժ΃n contͅǸt et ɒes c˓Ǹ΃ses 

s̻éciʅí΃es
 P CǸ˓c΃˓ ɒ΃ ̻ͅiα ɒe vente ɒe votͅe s̻ectǸc˓e

Durée
2 jours  (14 heures)

Tarif
890 € HT

 
Effectif

8 participants

Intervenants
Anne Souty

Dates
2 & 3 février 2026 @ DISTANCE

 28 & 29 mai @ GHS
10 & 11 septembre @ GHS

10 & 11 décembre @ DISTANCE

Horaires
9h30 à 13h - 14h à 17h30  

soit 7h par jour
 

N° d’agrément
11753874875

FORMATION  
@DISTANCE & 
PRÉSENTIEL

MOYENS D'ÉVALUATION
ڭ  PenɒǸnt ˓Ǹ ʅoͅ˰Ǹtion տ écʔǸnʊesջ 
cǸs ̻ͅǸtí΃es ̻o΃ͅ vǸ˓iɒeͅ ˓Ǹ ȿonne 
co˰̻ͅéʔension ɒes ̻oints Ǹȿoͅɒés ւ

ڭ  A̻ͅɧs ˓Ǹ ʅoͅ˰Ǹtion տ évǸ˓΃Ǹtion ȍ cʔǸ΃ɒ


