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ڭ  Remise d’un support écrit
ڭ  GHS s’engage à vous faire travailler  
sur des cas pratiques et répondre  
à des questions concrètes 
ڭ  Évaluation par QCM
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AVEZ VOUS BESOIN DE CETTE FORMATION ?
 P ǅo΃s so΃ʔǸiteύ ˰ettͅe en ̻˓Ǹce ΃ne stͅǸtéʊie ɒe ˓evée ɒe ʅonɒs Ե 
 P Co˰̻ͅenɒͅe ˓e cǸɒͅe ˓éʊǸ˓ et ʅiscǸ˓ ɒ΃ ˰écénǸt Ե 
 P ģǸʱtͅiseͅ ˓es o΃ti˓s ɒe ̻ͅos̻ection et ɒe co˰˰΃nicǸtion Ե

LE FINANCEMENT PRIVÉ DANS LA CULTURE 
MOBILISER DES MÉCÈNES : DE LA THÉORIE À L'ACTION

OBJECTIFS
 P Co˰̻ͅenɒͅe ˓es ɒiʅʅic΃˓tés et o̻̻oͅt΃nités  

ɒ΃ ˰écénǸt c΃˓t΃ͅe˓
 P ģǸʱtͅiseͅ ˓e cǸɒͅe ʅiscǸ˓ et ˓es ɒiʅʅéͅents tζ̻es 

ɒe ʅinǸnce˰ents ̻ͅivés
 P Téve˓o̻̻eͅ ΃ne stͅǸtéʊie ɒe ˓evée ɒe ʅonɒs 

ǸɒǸ̻tée ȍ son ̻ͅo˃et c΃˓t΃ͅe˓
 P Constͅ΃iͅe ΃n ̻˓Ǹn ɒլǸction concͅet ̻o΃ͅ 

ɒé˰Ǹͅcʔeͅ et convǸincͅe ɒes ˰écɧnesռ

PUBLIC 
 P ƙo΃s ˓es ̻ͅoʅessionne˓s en cʔǸͅʊe ɒe ˓Ǹ 

ͅecʔeͅcʔe ɒe ʅinǸnce˰ents ̻ͅivés Ǹ΃ sein ɒe 

stͅ΃ct΃ͅes c΃˓t΃ͅe˓˓es Իtʔéȁtͅeջ ʅestivǸ˓ջ centͅe 
ɒժǸͅtջ co˰̻Ǹʊniesջ ʊͅo΃̻e ɒe ˰΃sí΃eջ etcռԼռ 
 
 
PRÉREQUIS

 P A΃c΃n

 
MÉTHODES PÉDAGOGIQUES

 P ĘǸ ʅoͅ˰Ǹtion est constͅ΃ite Ǹ΃to΃ͅ ɒes 
ȿesoins i˰˰éɒiǸts et concͅets ɒes ̻Ǹͅtici̻Ǹnts

 P  Ęes Ԑ ˃o΃ͅnées ̻ͅennent ˓Ǹ ʅoͅ˰e ɒe cǸs 
̻ͅǸtí΃eջ inc˓΃Ǹnt ɒes ˰oɒɧ˓es ɒe contͅǸts et 
ɒes ́΃iύύ inteͅǸctiʅs

PLAN DE FORMATION

Introduction au mécénat culturel : défis  
et perspectives

 P Ęe ̻ǸζsǸʊe ɒ΃ ʅinǸnce˰ent ̻ͅivé en �ͅǸnce տ 
tenɒǸnces et cʔiʅʅͅesՑc˓ésռ

 P Ęes ɒiʅʅic΃˓tés ͅencontͅées ̻Ǹͅ ˓es ̻oͅte΃ͅs 
ɒe ̻ͅo˃ets տ co˰̻ͅenɒͅe ˓es ʅͅeins et iɒentiʅieͅ 
˓es ˓evieͅs ɒլǸctionռ 
 
Le cadre légal et fiscal du mécénat

 P Téʅinition ˃΃ͅiɒí΃e et ɒiʅʅéͅence entͅe 
mécénat et sponsoring.

 P Ęes ǸvǸntǸʊes ʅiscǸ΃α ̻o΃ͅ ˓es ˰écɧnes et 
˓es ȿénéʅices ̻o΃ͅ ˓es ̻oͅte΃ͅs ɒe ̻ͅo˃etռ

 P Ęes ɒiʅʅéͅentes ʅoͅ˰es ɒe ˰écénǸt տ 
ʅinǸncie ջͅ en nǸt΃ͅeջ ɒe co˰̻étencesռ 
 
CǸs ̻ͅǸtí΃e տ eαe˰̻˓es concͅets et ét΃ɒes ɒe 
cas

Construire une stratégie de levée de 
fonds efficace

 P Téʅiniͅ son ̻ͅo˃et en teͅ˰es ɒe vǸ˓e΃ͅ et 
ɒլi˰̻Ǹctռ

 P Iɒentiʅieͅ ˓es ciȿ˓es ̻otentie˓˓es տ ̻ͅoʅi˓s ɒe 
˰écɧnes et ˰otivǸtionsռ

 P ƙͅǸvǸi˓˓eͅ s΃ͅ ses contͅe̻Ǹͅties
 P Constͅ΃iͅe ΃n Ǹͅʊ΃˰entǸiͅe convǸincǸnt et 

ǸɒǸ̻teͅ son ɒisco΃ͅsռ 
 
CǸs ̻ͅǸtí΃e տ ͅéǸ˓isǸtion ɒժ΃n ̻itcʔ ɒe 
̻ͅésentǸtion ɒe son ̻ͅo˃et

Plan d'action et mise en pratique
 P Ęes o΃ti˓s ɒe ̻ͅos̻ection et ɒe 

co˰˰΃nicǸtion Իɒossieͅ ɒe ˰écénǸtջ s΃̻̻oͅtsԼռ
 P P˓Ǹniʅieͅ ses Ǹctions տ cǸ˓enɒͅieͅ et Ǹ̻̻ͅocʔe 

ɒes ˰écɧnesռ
 P Ƌi˰΃˓Ǹtion ɒe ͅenɒeύՑvo΃s Ǹvec ΃n ˰écɧne 

Ի˃e΃ ɒe ̎ͅ˓eԼռ 
 
CǸs ̻ͅǸtí΃e տ ʅinǸ˓isǸtion ɒժ΃n ̻˓Ǹn ɒժǸction 
̻eͅsonnǸ˓isé ̻o΃ͅ cʔǸ́΃e ̻Ǹͅtici̻Ǹnt 

Durée
2 jours (14 h)

Tarif
890€ HT 

Effectif
8 participants

Intervenants
Anne Souty

Dates
7 & 8 avril 2026 @ DISTANCE
 12 & 13 octobre @ DISTANCE
4 & 5 décembre @ DISTANCE

Horaires
9H30 - 13H et 14H - 17H30  

soit une durée de 7 h/jour

N° d’agrément
11753874875

FORMATION @
DISTANCE & 
PRÉSENTIEL

MOYENS D'ÉVALUATION
ڭ  PenɒǸnt ˓Ǹ ʅoͅ˰Ǹtion տ eαeͅcices  
ȍ cʔǸ́΃e étǸ̻eջ ̻o΃ͅ vǸ˓iɒeͅ ˓Ǹ ȿonne 
co˰̻ͅéʔension ɒes ̻oints Ǹȿoͅɒés ւ

ڭ  A̻ͅɧs ˓Ǹ ʅoͅ˰Ǹtion տ évǸ˓΃Ǹtion ȍ cʔǸ΃ɒռ

NOUVEAU


